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Pariwisata Imelda Medan

Jawaban Responden

Fitur utama dapat mencakup pembuaza;
profil usaha, galeri produk, sistem
pemesanan online, integrasi media sosial,
fitur chat untuk komunikasi langsung
dengan konsumen, dan analitik penjualan
untuk memantau kinerja usaha.
Teknologi digital memberikan akses
kepada siswa untuk mempelajari teknik
pemasaran melalui tutorial online,
kursus digital, dan sumber daya gratis.
Selain itu, siswa dapat mempraktikkan
pemasaran melalul platform media
sosial dan website yang mendukung
promosi produk mereka.
Strategi yang efektif meliputi
penggunaan konten visual menarik,
berinteraksi dengan audicns melalui
komentar dan pesan, mengadakan
giveaway, serta menggunakan hashtag
yang, relevan untuk menjangkau
| audicns yang lebih luas.
Aplikasi promosi dapat secara
signifikan meningkatkan penjualan
dengan mempermudah akses konsumen
ke produk, meningkatkan visibilitas
merek, dan memungkinkan penjual
untuk menargetkan audiens yang lebih
spesifik. Data menunjukkan bahwa
usaha yang aktif menggunakan aplikasi
promosi cenderung mengalami
pcrtumbuhan penjualan yang lebih
cepat







